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Bli framgangsrik pa
exportmarknaden!







VI HJALPER DIG ATT LYCKAS

INTERNATIONELLT

En framgangsrik exportsatsning ér ofta resultatet av goda forberedelser
hemma och fokuserat arbete pa den utlindska marknaden. Om du
precis har borjat exportera vinner du pa att tdnka rétt fran bérjan och
om du redan dr en van exportér kan du behova se éver din strategi i
takt med att tiderna férandras. Med en tydlig exportstrategi blir ditt
foretag uthalligt och du traffar forhoppningsvis réitt 1 valet av samar-
betspartner, marknad och budskap.

Vi har darfor tagit fram ett smaforetagarpaket med atta steg, som
ger dig inspiration och vardefull kunskap infér en satsning pa den
utlandska marknaden. Paketet vinder sig till svenska foretag med
hogst 10 miljoner Euro 1 omséttning och som har max 50 anstéllda. Att
delta i de olika stegen subventioneras helt eller delvis av Exportradet,
medan exempelvis resekostnader och uppehélle vid besok pa den aktuella
marknaden, bekostas av ditt foretag.

Syftet med vart smaféretagarpaket ar att underlatta for dig att vixa
internationellt genom framgangsrika affarer. Du far hjalp att identifiera
vilka affarsmojligheter som finns pa olika marknader och nar du gor
dina utlandsaffarer finns vi ddr som stod for att 6ka din l6nsamhet
och konkurrenskraft.

Sverige ir ett av de frimsta exportldnderna i varlden och vi behéver
standigt nya féretag som véxer sig starka pa utlandska marknader. Vi
upplever inte att svenska affiarsidéer ar for sma - det ar vart land som
ar for litet.



Vi finns pa 60 marknader

For att kunna erbjuda dig ett professionell och komplett hjalp med
dina utlandsaffirer, engageras vara regionala exportradgivare och
utlandskontoren.

Regionala exportradgivare ir anstillda av Exportradet och finns 1
varje lan. De erbjuder dig ett antal olika tjénster, som hjélper dig att
forbereda och genomfora exportsatsningar.

Exportradets utlandskontor ger dig rad om vilka internationella afférs-
mojligheter som finns pa olika marknader och du far stod att ta ett
eller flera steg ndrmare en utlandsaffar. Har finns ocksa majlighet for
dig att ta ett steg in pa en marknad via ett sa kallat affirschans-
projekt (se mer information nedan). Genom affarschansprojektet far du
en grundforstaelse for marknaden och majlighet att traffa potentiella
kunder och samarbetspartners. I den fortsatta utvecklingen av din
verksamhet pa en marknad, kan utlandskontoren bidra med sélj- och
marknadsstod.

Vvart stéd genererar affdrer

Vart smaforetagarpaket bestar av atta steg, som ger allt fran inspiration
till konkret sélj- och marknadsstod. Nedan foljer en beskrivning av de
olika stegen, som du kan véalja att genomfora i sin helhet eller delar
av, beroende pa 1 vilket utvecklingsskede ditt foretag befinner sig.

Sju av tio foretag som genomgar Steps to Export valjer att 6ka
sina satsningar pa utlandsmarknaderna. Atta av tio som genomfor
ett affairschansprojekt far eller bedéomer att de kommer att fa nya
kunder i utlandet.
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Steg 1 - Internationella affarsmojligheter

Du kan genom oss fa en bild av affarsmojligheter pa olika marknader,
via e-post, webbsida och seminarier som vi med jimna mellanrum hal-
ler pa olika platser 1 Sverige.

Steg 2 - Export- och handelsinformation

Du kan fa svar pa fragor om tullar, produktkrav, leverans- och betal-
ningsvillkor, samt férser dig med marknadsinformation for att du ska
kunna avgéra om en marknad ar intressant.

Steg 3 - Steps to Export Dialog

Du far hjalp att klargora dina ambitioner och férutsdttningar under
ett personligt méte samt en presentation av vara relevanta tjanster
och andra aktorers majlighet att stotta.

Steg 4 - Steps to Export Affarsplan
Du far mojlighet att arbeta fram en exportstrategi, som bland annat
ger svar pa foljande:

Hur nuldget och framtiden ser ut och vilka som ar ditt foretags
starka och svaga sidor.

Niva och inriktning pa din satsning. Varfor ska du exportera?
Vem din kund 4r. Har hemma kanske det ar slutkunden,
men utomlands kan det vara en representant som
marknadsfor din produkt eller tjdnst mot slutkund.

Till vilken marknad du ska exportera

Hur du bér etablera dig pa aktuell marknad. Dina forséljnings-
kanaler kan vara agenter, och distributérer, direktforsaljning
eller webbférséaljning.

Nar du ska starta en exportsatsning. Vi tar fram en handlings-
och tidplan, berdknar kostnader, och tittar pa en investerings-
kalkyl for din satsning.

Steg 5 - Marknadsvalsanalys

En marknadsvalsanalys ar det forsta steget 1 processen for att na nya
marknader. I analysen jAmfor vi pa ett objektivt sétt ett storre antal
marknader for att kunna avgora i vilken ordning marknaderna ska bear-
betas. Vi gér en bedomning av vilka marknader som dr mest attraktiva
och litta att ta sig in pa. Bedomningen baseras pa variabler som till
exempel marknadsmognad, marknadsstorlek, forsdljning, konkurrens,
tullar, lagar och regler, logistik, kreditrisker och politiska risker.



Steg 6 - Affarschansprojekt

Om vi tillsammans kommer fram till att det finns férutsattningar

for lyckade affirer pa ndgon marknad, erbjuder vi dig att delta i ett
affarschansprojekt. Det ger dig chans att pa ett kostnadseffektivt satt
ta ett forsta steg in pa en ny marknad. Du far delta i max tre affars-
chansprojekt under ett ar.

Innan projektet startar kommer vi 6verens om vilka fragor som ska
besvaras 1 den inledande marknadsundersokningen, som omfattar en
branschoversikt och forslag pa méjliga samarbetspartners. Fragorna
handlar om vilka séljkanaler som finns, om marknaden ar tillrackligt
stor, vad potentiella kunder attraheras av i produkten/tjansten, hur
kunderna koper produkten/tjinsten, vilka konkurrenterna 4r och hur
prisbilden ser ut.

Darefter foljer ett beséksprogram som innebir att du pa plats traffar
potentiella affirspartners och kunder. Efter besoket sker ett uppfolj-
ningsmote, da vi tillsammans gor en handlingsplan for en framtida
satsning pa marknaden och kommer 6verens om hur vi kan stotta dig
framéver.

Steg 7 - Steps to Export Utveckling

For dig som har kommit langre med dina internationella affirer, men
som anda skulle uppskatta kvalificerad hjalp, kan vi erbjuda ett mer
anpassat stod pa hemmaplan for ditt féretag. Vi kallar det Steps to Export
Utveckling. Tillsammans med en erfaren exportradgivare identifierar
du vilken typ av stod du behover. Steget kan handla om att forverkliga
de mgjligheter du ser eller innebéra en fordjupad insats 1 ndgon av de
delar som finns i en affarsplan for export.

Vanliga fragestillningar som vara kunder vill ha hjalp med i detta
steg ar:

Hur ska jag utveckla mitt sédljerbjudande pa en viss marknad?
Hur kan jag utveckla mina distributorer?

Vad kan det kosta i tid och pengar att etablera sig pa en ny
marknad?

Hur ska jag hantera mina exportofferter eller avtal?

Hur ska jag utveckla mina exportsiljare?

Hur kan jag fa béattre koll pa var jag tjanar mina pengar pa export?
Hur ska jag kunna ta nista steg i min exportutveckling?

Steg 8 - Salj- och marknadsstod

Vi kan skota sdlj- och marknadsaktiviteter for att gora ditt foretag mer
kéant pa aktuell marknad, som till exempel att kolla upp potentiella
kunder pa en marknad, hitta limpliga lokaler eller rekrytera personal.



Om Exportradet

Exportradet ser till att affarer genomférs! Vi finns pd plats med
svenska och utldndska konsulter pd éver 60 marknader och kan
marknaden, spraket, kulturen och lagarna, samt kanner till proble-
men och har l6sningarna. Som delvis statliga har vi en trovardighet
som hjalper till att ”6ppna manga doérrar”. Vara statliga uppdrag
subventioneras ocksa till stor del av staten. Kombinationen av teori
och praktik, av stat och naringsliv, &r unikt fér Exportradet.
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T: +46 8 588 660 00, F: +46 8 588 661 90

www.swedishtrade.se/smaforetag




